10 I MI NEGOCIO
ENTREVISTA &

Il  EL comERCIO DOMINGO 30 DE MARZO DEL 2008

Nombre: Miguel Sarmiento Nombre: Oscar Sarmiento Organizacion: Kunan Per tiene
, Edad: 31 afos Edad: 29 afos clientesen el Peru, Chiley Ecuador.
MIGUELY OSCAR SARMIENTO Profesion: Administrador Cargo: Disefiador industrial Su objetivo préximo es Venezuela.

“Si, somos duenos de esto”

FOTOS: SERCII
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primeros meses nada fun- tido en un En ADEX nos entregaron
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gaban dedisenary supervi- “Lautiidad  sivienealguien que quiere

sar la confecciéon de hasta del negocio  hacerpolos, peronotasque

8 mil prendas en un mes. he tratado estd aprendiendo y quiere

“Imaginate la logistica pa- degastarla  que le ensefies como es el

ralograreso”, dice Miguel. eficiente- negocio, te cuesta perder

Tenfan disciplina militar. mente en el tiempo con él. Ellos solo

maquinasy  querian que les hiciera el

¢Oscar, cuando estudia- en formarun  pedido. Y yo queria apren-

bas disefio industrial te equipo que  der.

veiasenunaempresade nos apoye”,

confeccion de polos? dice Miguel.

No. Pero si me gustaba la “ Estoes

idea de tener mi propio como un club.

negocio. Es que veia salir . .

a la gente de mi universi- Sino participara

dad, y tener mucha carga en ferias estaria

e trabajo y ser poco re- )

compensados. Creia que aislado del

haciendo cualquier cosa

me irfa mejor. Claro, facil me rcadO , ,

no fue, pero al cabo de tres

afios, me doy cuentade que ¢Entonces, cémo apren-

valiéla pena. dieron?

¢Nohabialugar paradise-
fiadores industriales?
Cuando yo egresé, muy
poco. Normalmente los
empresarios ponian a su
ingeniero a disefiary claro
el producto tenia deficien-
cias. Ahora hay mas traba-
jo, porque a las empresas
que invierten en disefioles
vamucho mejor.

¢Comonacelaideade
crear Kunan Pera?
Miguel: Oscar estuvo en
Italia llevando un curso y
regresé conideas. Hay que
hacer algo, poner una em-
presa. No creo que sea difi-
cil vender polos, yo puedo
disehar algo diferente y lo
vendemos, dijo. Hablamos
con mi papé para que nos

Miguel: haciendo una pe-
quefna produccién sin sa-
ber. Para vender teniamos
que hacer muestras, pri-
mero moldes, luego com-
prartela. Asi hicimos cinco
polos en una madrugada
y luego Oscar se pasé un
dia entero con un estam-
pador que le preguntaba:
con qué técnica quieres
el estampado. Y ni eso sa-
biamos. Conocimos una
sefiora que tenia un taller
y con ella hicimos 1.000
polos para venderlos en
Bolivia. Viajamos con mi
papa, el plan era ir tienda
por tienda: solo vendimos
100. Nosregresamos conel
resto. Aprovechamos la fe-
ria El Trigal de Surco y alli
vendimos bien. Entonces
dijimos, hay que seguir.



