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RECONOCIDO MUNDIALMENTE POR SU BEST SELLER “PADRE RICO, PADRE POBRE”,
ROBERT KIYOSAKI LLEGO AL PERU PARA TRANSMITIR A LOS EMPRESARIOS NACIONALES
SU VISION DEL MUNDO CAPITALISTA: LA DE UN INVERSIONISTA.

La paternidad del diner

Cashflow

Es unjuego de mesa inventa-
do por Kiyosaki para ensefiar
conceptos basicos de conta-
bilidad, finanzas e inversion.
Existen dos etapas del juego.
Enlaprimera, ‘the rat race’, los
jugadores tienen que incre-
mentar el nivel de activos de
su personaje. El ganador
pasara al segundo nivel ‘the
fasttrack’. Para ganar, el juga-
dor debe hacer que su perso-
naje cumpla su “suefo” o que
acumule US$50.000.

El empresario hawaiano ha
publicado méas de 10 titulos en
17 anos. Entre ellos se en-
cuentran:

-“Si desea ser rico y feliz, ino
vaya a la escuelal” (1992).
-“Padre rico, padre pobre”
(1997).

-“Guia para invertir. En qué
invierten los ricos ja diferencia
de las clases media y pobre!”
(2000).

-“Antes de renunciar a tu
empleo (2005).

-“Queremos que seas rico”
(unto a Donald Trump)
(2007).

-“Hermano rico, hermanarica”
(2009

= CLAUDIA PAAN

uando eranifio,
RobertKiyosaki
fue criado por
dos padres. El
bioldgico (que él conside-
ra “padre pobre”) siempre
le recomendaba trabajar
duroy ahorrar, pero a me-
dida que aumentaban sus
ingresos, ocurrialo mismo
consus gastos. Elsegundo,
progenitor de un amigo, lo
entrend en temas financie-
ros, acumulando dineroy
buscando formas que le
generasen mds ingresos.
El empresario hawaiano
decidié seguir sus pasos.

¢Qué se debe tomar en
cuenta antes de iniciar un
negocio?

Lo primero es saber que el
éxitono estd en cudnto uno
sepa, sinoen cudnrapidose
puede aprender. Cuinto
mads aprendas, mejor eres
en los negocios. Por eso
siempre estoy leyendo li-
brosde comercioyasistien-
do a seminarios. Lo mas
importante es convertir tu
trabajoentuvida, porque si
no, notendris suerte.

Algunos negocios al
inicio generan pérdidas.
¢Cuando un empresario
deberetirarse o saber que
tiene que continuar?
Nunca. Yo comencé sin
dinero, hice dinero, pe-
ro luego lo perdi y volvi a
comenzar. Cada vez que
pierdomevuelvomasinte-
ligente. Por esono hay na-
da de malo con perder, al
contrario, debes saber que
puedes aprender ganando
yperdiendo.

Entonces el mejor apren-
dizajenoestaenloslibros,
sino enlaexperiencia

Yo aprendi mucho en mi
primer trabajo cuando te-
nia 20 afios. Hice mucho

EN PERU. La semana pasada Kiyosaki dicté un seminario en Lima y visité EI Comercio.

dinero, pero lo despilfarré.
Dosafiosdespuésyoestaba
endeudado con millones.
Mucha gente dira que eso
fue malo, pero viéndolo
desde ahora sé que fue lo
mejor que me pasé. Tuve
que reconstruir el negocio
y eso me ensefié mucho.
Poresoesquesiempredigo
quelo primero es convertir
tutrabajoentuvidayapren-
der rapido. Mucha gente
dejadetrabajaralregresara
sus casas, yono. Trabajolas
24 horasdeldia.

Usted siempre comenta
que para tener éxito es
necesario contratar a
profesionales, pero mu-
chas empresasnopueden
hacerlo {Cémo subsanar
eso?

Cuando mi empresa era
pequefia contratabaa con-
tadoresyabogadosporho-
ras, porque no podia ha-
cerlo por mas. Ahora me

doy el lujo de tenerlos a
tiempo completo. Y esque
si no hubiera contratado
alos mejores, no hubiera
podido crecer. Los buenos
profesionales cuestan, pe-
rosedebe hacerun esfuer-
zo por tenerlos.

Ademas de la inversién
en conocimiento y en el
capital humano, ¢En qué
otras cosas es necesario
invertir?

Si quieres construir una
gran empresa, solo tienes
que trabajar todo el tiem-
po. Actualmente tengo 8
empresas y mis amigos
estin en el trabajo. Para
nosotros esto es como un
partido de fatbol.

Entonces ¢Cuales serian
las claves del éxito?

Tienes que estudiar fi-
nanzas. Yo estudié los ca-
sos de grandes empresas
como Microsoft y Wall-

mart. Ademds, siempre
traté de hacer una cosay
otra, y ahora tengo nego-
cios por todo el mundo.
Siempre se tiene que bus-
car dénde invertir y hacer
masymas dinero. Por eso
los empresarios peruanos
no solo deben quedarse
con los conocimientos, si-
notambiénllevar sunego-
cioa otras partes y no con-
formarse con el mercado
peruano.

Todo el tiempo se debe
estar a la expectativa de
dénde invertir

Es cierto. Creo que cudn-
to mas aprendes te es
mas facil y te vuelves mas
rico. Ahora tengo mejo-
res compafleros con los
que invierto y de los que
aprendo. Porellodigo que
esto es como un partido
de fitbol, en el que tienes
que jugar con el mejor
equipo. A

TIPOS DE INGRESOS
Tenga claro el tipo de
ingreso que esta buscan-
do: el ganado (salarios y
sueldos regulares), de por-
tafolio (derivados de acti-
VOS COMO acciones,
bonos, etc) o pasivo (acti-
vos tangibles como bienes
raices).

UNA BUENA INVERSION
La esencia de una inver-
sion exitosa es tomar el
dinero ganado y convertir-
lo en inversiones que
generen ingreso de porta-
folio o pasivo en el futuro.

¢EN QUE INVERTIR?
Invierta en instrumentos
financieros que se convier-
tan en activos. Este le sera
de utilidad solo si genera
ingresos.

NO SIGA AL RESTO

Los buenos inversionistas
estan constantemente a la
busqueda de aquellos que
tuvieron ciertos problemas
pero que pueden ser
resueltos.

ESTE PREPARADO

Los empresarios exitosos
saben que constantemen-
te surgen oportunidades
de inversion.

TENGA EN CUENTA
Reconozca que los bue-
NoS Negocios siempre
encuentran el financia-
miento requerido. Una
buena inversion siempre
atrae el dinero que nece-
sita. Créalo.

RIESGO Y RECOMPENSA
Las inversiones especulati-
vas ofrecen mayor poten-
cial de recompensa, pero
implican mayores riesgos.
Los inversionistas exitosos
aprovechan esto.



