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SEGUN ESTADISTICAS DEL OSIPTEL

El 65% de los peruanos ya
cuenta con teléfono celular

n En telefonia fija,
solo el 10% de los
ciudadanos cuenta
con un equipo

Laaguerrida pugna entre Movis-
tary Claro por liderar el segmen-
todetelefonia mévilen el paisha
permitido que se sigan superan-
dolasmetasde expansiéon deeste
servicio. Asi, durante el Gltimo
Dia del Padre se logré superar
la barrera de los 18 millones de
usuarios movilesentodoel paisy
todo parece indicar que, de man-
tenerse el ritmo de crecimiento
actual, a fin de afio se superarin
los 20 millones de clientes.
Alrespecto, conelactual nivel
de equipos en servicio, estadisti-
camente 65 de cada 100 perua-
nos cuenta con unoy esto permi-
te que el Perti esté cada vez mds
cercadel promedio regional. Se-
gin un estudio de DN Consulto-
res, al primer trimestre de este
afo, la penetracién promedio en
la region era de 69 equipos por
cada 100 habitantes, estando el
Pert en niveles muy cercanos a
Méxicoy Brasil. Deno ser por Ar-
gentina, Uruguay, El Salvadory
Panamad, que estin muy cercadel
100%, el Perti estaria entre los li-
deresregionales.

HORADELAS PROVINCIAS

El rapido crecimiento de la te-
lefonia movil, a diferencia del
pasado, ya no es liderado por el

Penetracion telefonica

En cada trimestre de este ano, 5% de los peruanos ha accedido a la telefonia movil, pero aun asi existe una baja
penetracion del servicio en provincias. Las operadoras maviles, sin embargo, estan seguras de que ello mejorara.

Telefonia fija

Muy bueno Mas de 90% Muy bueno M Entre 45% y 50%
Bueno Entre 60% y 90% Bueno Entre 30% y 45%
Malo M Entre 30% y 60% Malo B Entre 15% y 30%
Pésimo Menos de 30% Pésimo Menos de 15%
67,0 5,84
20,2 1,69 5,31
6,09
708 237
3,93
9,56
608 52 5,20
2,21
5,94
18,95 4,22
,82 4,27
- ) 1,65
* Estadisticamente existe 75,4 805 271 1,94
mas de un celular por
persona.
10,55
Promedio Promedio 769
65,2% 8 9,84% 7,85
Fuente: Osiptel EL COMERCIO

REQUISITO PARA EXPORTACIONES

Apenas un 4,3%
de empresas tiene
normas de gestion

. JULIO ESCALANTE

EL PROBLEMA. A las microempresas, que orientan su produccion al
mercado interno, no les interesaria estandarizar sus productos.

Il Solo los exportadores
grandes se preocupan
por exigencia, revela

el censo manufacturero

El censo manufacturerollevadoa
cabo por el INEI en el 2007 reve-
16 que un 95,7% de las empresas
peruanas no cuenta con unanot-
ma técnica de gestion. La cifra es
preocupante porque demuestra
que existe poco interés entre los

CLaowra
||7,5%

seriael crecimientodelaindus-
triamanufactureraal cierre del
2008, estimd el ministrode la
Produccion Rafael Rey. Segun
laprevision, lacrisis financiera
de EE.UU. notendria mayor
impacto enla produccionlocal.

empresarios por mejorar y opti-
mizarla calidad dela produccién
nacional.

Una norma técnica de gestién
es un documento que contiene
definiciones, requisitos y especifi-
cacionesde calidad, que permiten
estandarizarun producto, sobreto-
dosi se piensa exportarlo en algiin
momento. “Encontramoseste pro-
blema en la microempresa, que
orienta su produccién al mercado
internoyque no considera necesa-
rio contar con una norma técnica.
Esto explica los defectos (falta de
estandarizaci6n) enla produccién
nacional”, precisé el viceministro
deIndustria, Carlos Ferraro.

Por su parte, Javier Davila, eco-
nomista principal dela Sociedad
Nacional de Industrias, recono-
cequehasta hace dos afios buena
parte de laindustria no era cons-
cientedelaimportanciaquetiene
este tema. No obstante, sefialé:
“Esta situacién se estd modifican-
doy cada vez un mayor nimero
de empresas esté solicitando ante
el Indecopi la aprobacién de nor-
mas técnicas parasusector”.

Afiadi6 que el costo para ela-
borar estas normas siempre fue
una traba, pero que ahora que
muchas compafifas buscan ex-
portar y hacer frente ala compe-
tencia asidtica es indispensable
contar con esta herramienta.

Otra cifra alarmante que reve-
lael censo es que apenas el 7,4%
delasempresas cuenta conunes-
tudio deimpacto ambiental. “He-
mos buscado corregireste proble-
ma estableciendo afluentes maxi-
mos en pesca y ya se piensa en
maésrubros,”,anot6 Ferraro. m

volumen de ventas de equipos en
la capital. Delos 2,7 millones de
nuevas lineas vendidas en el pri-
mer semestre de este afio, solo el
38% se comercializ6 en Lima.
Este porcentaje, sin embargo,
permitié que Lima superara el
100% de penetracion mévil (es-
tadisticamente todosloslimefios
deberian tener un celular y algu-
nos deellos, mas de uno).

Enlas provincias, las que mas
crecieron fueron Amazonas y
San Martin, al incrementar en
40% y 42% respectivamente sus
lineas en servicio en solo seis me-
ses. Estos porcentajes permiti-
rian inferir que en el afo dichas
regiones podrian incluso dupli-
car su densidad movil. A pesar
de tales tasas de crecimiento, es-
tasno sonlasregiones con mayor
penetracién. Producto delanece-
sidad que el comercio genera en
la zona, es Tacna la regiéon que
mas personas con celular tiene
después dela capital. Asi, con 96
decada100 personas conun celu-
lar, Tacna est cerca de tener una
cobertura total. En penetracién
movil, detrds de la Ciudad He-
roica se ubican Arequipa (87%),
Moquegua (83%) e Ica (75%), y
segtn las operadoras, el préximo
afio podrian unirse a Tacnay Li-
ma con coberturas de100%.

¢(YLATELEFONIAFIJA?
Elcrecimientodelatelefoniamé-
vil, sin embargo, contrasta conel
delafija. Sibien esta ha seguido
incrementando, el nimero de
lineas instaladas apenas llega a
cubrir al 10% de los habitantes.
Yesevidentelaconcentraciénde
lineas enla capital.

Eso si, se espera que mejore
un pocomés esteindicador, pues
Movistary Claro proyectan insta-
lar casi un millén de teléfonos fi-
josinaldmbricosenelinteriordel
paisantesdefinalizarel2009. =

CON INFORMES TECNICOS

Pert1 Rail no cedeen
pugna de frecuencias
a Machu Picchu

Il Empresa asegura que
contrato de concesion

le permite participar de
subasta para uso de via

Perti Rail, empresa que espera re-
tener la prestacion de los servicios
detrenesenlaviaaMachu Picchu,
dioaconoceruninforme del espe-
cialista en competencia Alfredo
Bullard sobre lalegitimidad de su
participacién en la subasta de las
frecuencias que han sido pedidas
porlasentrantes Andean Railways
(cincodiarias) e Inka Rail (una).
Con dicho informe, Perti Rail
esperarefutarlos estudios que en
sentido contrario present6 Inka
Rail al Ositran. Entre otros, Inka
Rail entregé un informe del abo-
gado HugoMorote, delestudio Ro-
sselld, que sustenta que Perti Rail,
al estar vinculada a la concesiona-
riadelavia, solo debia operarhasta
queingresen operadores indepen-
dientes (sesustentaenlacircular17
del procesode concesion).
Ademas, Inka Rail presenté un
estudiodelosprofesoresdela UPC
Hugo Eyzaguirre y Daniel Cor-
dova, que justifica que la tempo-
ralidad de Pert1 Rail explica quelas
tarifasno estén reguladasyque se
entreguen las frecuenciasa quien

COMPETENCIA. Andean Railways
e Inka Rail no entraran facimente.

pagamasal concesionariodelavia
ynoal que ofrece cobrar menosal
pasajero. Y por si fuera poco, aia-
dié otro anlisis de los profesores
Alberto Cruzado y Alfonso Cal-
das, de la Universidad Nacional
del Callao, en el que seindica que
la reestructuracién de horarios
hecha el 2008 (se pasande12a18
frecuencias diarias para Pert1 Rail)
esinjustificada econémicamente
y solo limita el ingreso de compe-
tencia por faltade horarios.

El Ositran deberd tomar una
decisién el 10 de setiembre. [

ALERTA DE LA CCL

Tribunal no
aplica leyes de
crédito fiscal

Il Dispositivos fueron
aprobados hace tres
meses y no se respetan,
afirma gremio privado

LaCamarade Comerciode Lima
(CCL) advirti6é que el Tribunal
Fiscal, la tltima instancia de la
Administracién Tributaria, no
estd cumpliendo con aplicar la
nueva normativa referida al uso
del crédito fiscal del IGV en sus
fallos sobre procesos en tramite,
lo cual afecta de manera notable
alasempresas.

Segtinla CCL,enabril seapro-
baronlasleyes 29214 y 29215, re-
feridas al crédito fiscal del IGV,
mediante las cuales se regulaba
lalegalizacién extemporaneadel
registro de compras. De esta ma-
nera, se dejaba sin efecto la exi-
gencia de devolucion del crédito
fiscal en caso de haberse cometi-
do errores en dicho registro, asi
como el cobro de multas eintere-
ses por parte dela Sunat.

Pese a ello, segin informa-
cién de la cimara recogida de
empresas que mantienen pro-
cesos en el Tribunal Fiscal, di-
chainstancia no estd cumplien-
do conlanuevanormativaenlas
fiscalizaciones en cursoyen los
procesos administrativos o con-
tenciosos en tramite.

“Han pasado tres meses de
las normas en mencién y, lejos
deactuar con celeridad y diligen-
cia, el Tribunal Fiscalnoresuelve
adecuadamente las apelaciones
que tiene a su cargo con sujeciéon
a las disposiciones vigentes”,
sostuvo el gremio. n

REGLAS CLARAS

Eficiencia en
compras del
Estado es baja

Il Ciudadanos Al Dia

reporta que en tres afos
fueron encontrados muy
pocos casos rescatables

Las categorias Eficiencia en Ad-
quisiciones y Contrataciones, y
Predictibilidad de los Procesos
Regulatorios, del concurso Pre-
mio a las Buenas Pricticas en
Gestién Publica, reportan muy
pocos casos rescatables en el cer-
tamen que organiza desde ha-
ce tres afios Ciudadanos Al Dia
(CAD). Esta informacién hace
evidente la necesidad de contar
con un sistema eficiente de com-
prasestatales, enun contextoenel
que estd muy cercala publicacién
delreglamentodelanueva Leyde
Adquisiciones y Contrataciones
del Estado, sostuvoel CAD.

Asi, segin datos de la institu-
cién, en el 2005 el rubro Eficien-
cia en Adquisiciones y Contrata-
ciones fue declaro desierto, pero
enlosafios 2006y 2007 seidenti-
ficaron 12 experiencias en minis-
terios, gobiernos regionalesy en-
tidades puablicas. En cuantoa Pre-
dictibilidad de Procesos Regula-
torios, hasta el momento no hay
un ejemplo en tres afios. Tampo-
coen Transporte Sostenibley Re-
lacién conla Prensa, relacionados
con facilidades al peatén y trans-
parenciainformativa. (]

puntodevista

Pampa bendita

José Antonio

Miré Quesada - -n:
Administrador ::i-l

A 169 km al sur de Lima, asoma
hoy en Pampa Melchorita una
impresionante realidad: la avan-
zada construccién de la segunda
y Gnica planta de licuefaccién de
gas natural en todo el continente
americano con excepcioén de la
existente en laislade Trinidady
Tobago y sin considerar la ubica-
daen Alaska,la cualviene siendo
desmantelada poralcanzar suni-
vel de obsolescencia.

La sola llegada genera una
sobrecogedora impresién por
la magnitud de los trabajos de
preparacién del terreno que se
ha tenido que realizar, traduci-
do enelnivelado y remocién de
cientos de miles de metros ctibi-
cos de tierras, que ha demanda-
do mds de dos afios. Si se tiene
presente que antes esta ubica-
cién era un terreno eriazo sin
mayor potencial, la impresion
esalnmayor.

Latopografia dellugar ha su-
frido un cambio sustancial con
la construccién de una via que

corre por debajo de la mismi-
sima Panamericana Sur para
dar paso a la llegada del ducto
que, con una extensiéon de
408 km, trasladard el gas des-
de Chinquintirca hasta Pampa
Melchorita para ser luego trata-
do, lo que posibilitard su expor-
tacién a otros mercados.
Asimismo, es imposible no
advertir unavia afirmada que co-
rre de oeste a este, interndndose
a20kmenlacostaalta, donde se
haubicadounacanteradedonde
seextraeytrasladaalaorillaroca
de la mejor calidad. El material,
luego de ser pesadoy clasificado,
serd colocado enlinea paralelaa
la costaaunos1.600 metros para
formar un impresionante con-
trafuerte, que mitigara el emba-

tedeolasymareassubmarinas,y
permitira la operacion de los bu-
ques en el transporte del gas en
estadoliquido.

Los avances en la explanada
son notables. Ya se vislumbran
las estructuras metalicas que
soportaran los equipos que baja-
ranlatemperatura del gasa-163
grados Celsius, para adoptar asi
el estado liquido y reducir su vo-
lumen 600 veces, lo que permi-
tira su traslado en tres grandes
buques especialmente construi-
dos para esta tarea. Con el crono-
grama al dia veremos zarpar el
primer transporte en el segundo
semestre del 2010.

Tres son los reparos hechos,
en suinicio, al proyecto: exportar
elrecurso enlugar de su utiliza-

cién para consumo interno, el
impacto ambiental que podria
representar y exportarlo tan so-
lo como gas licuado, sin agregar-
levalor.

Al respecto, hay que mencio-
nar que con buen criterio se ha
dispuesto que las reservas de
San Martin y Cashiriari del lo-
te 88 se destinaran en exclusi-
va para el consumo interno del
pais, mientras que las reservas
de Pagoreni en el lote 56 y las
que se confirmen en el futuro
seranlasdestinadasalaexporta-
cién. Elmoderno disefio del pro-
yecto asegura que no se afectard
el ambiente y, finalmente, el
precio deventa al exterior es casi
tres veces mas alto que el que pa-
gan las eléctricas nacionales, lo

que se traduce en mayores rega-
lias e Impuesto ala Rentay con-
tribuye con un incremento ne-
todel 0,5% del PBI del pais o, lo
que es lo mismo, de todos noso-
tros los peruanos.

Es importante que los pe-
ruanos conozcamos lo que es-
ta pasando, como en el caso de
Pampa Melchorita, en el resto
del pais. Es importante que se co-
nozca que en este lugar hay una
inversion directa que alcanzard a
su término los US$3.800 millo-
nes repartidos entre el ducto, los
costos de operacién y financia-
miento, pero, principalmente,
enlos US$2.300 millones quees-
tardn destinadosala plantade gas
licuadoyal terminal maritimo.

iEseesel Perti, quélesparece!



