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TALLER DE
NETWORKING Y ELEVATOR PITCH

Este taller se desarrollaréa de forma expositiva y participativa, con dinamicas donde se
realizaran ensayos de Pitch de manera individual y simulaciones de presentacion ante un
nuevo contacto de alto nivel.

OBJETIVOS

= Brindar conocimientos sobre la importancia e impacto del networking en el mundo laboral, asi
como del método de Elevator Pitch.

= Lograr que los participantes desarrollen técnicas para el crecimiento y/o fortalecimiento de su
red de contactos.

= Promover en los participantes el entrenamiento de sus habilidades para tener un Elevator Pitch
adecuado ante distintos publicos.

CONTENIDOS
1. Introduccién: Conceptualizacion e 6. De manera presencial
importancia del networking y método de 7.En las redes sociales: LinkedIn

Elevator Pitch

2. Habilidades sociales para relacionarse con
los demas

3. Identificar fortalezas y aspectos de mejora
4. Autoconfianza
5. Técnicas para hacer networking efectivo

8. Elevator Pitch

9. Usos y pautas

10. Adaptacion al publico objetivo

11. Comunicacion verbal y no verbal

12. Técnica del storytelling

13. Dinamicas: Networking y Elevator Pitch

DOCENTE

Sara Karenina Pizarro Lozano
= Magister en Politica y Gestién Universitaria por la Pontificia
Universidad Catélica del Peruy la Universidad de Barcelona.

= Actualmente coordinadora de Comunicaciones y Proyectos de la
Bolsa de Trabajo PUCP.

—h Fecha: Horario:
m Miércoles 29 de mayo De 7:00 a2 10:00 pm

Derecho y Empresa
Escuela de Posgrado PUCP

Av. Universitaria 1801, San Miguel, Lima 32 - Peru
Complejo Mac Gregor 7mo piso

Teléfonos: (511) 626 2000 anexos 5141 -5162-5144
Correo: derecho.empresa@pucp.pe



http://campusvirtual.pucp.edu.pe/pucp/procinsc/jsp/Inscripcion.jsp?t=032&i=13835
https://www.facebook.com/pg/m.derechobancapucp/
https://twitter.com/der_EmpPUCP
https://www.youtube.com/channel/UCW_-US8-I4D1slEg_fuonjA
https://www.linkedin.com/in/derechoempresapucp/
http://blog.pucp.edu.pe/blog/derechoyempresa/
Sergio Caro



