Disefiado para: Disefiado por: Fecha: Version:

The Business Model Canvas

Partners Actividades Clave Propuesta de Valor Relaciones con Clientes Clientes / Usuarios Problema / Necesidad
Equipo Recursos Clave Propuesta Diferencial Canales
Estructura de Costos KPIs Fuentes de Ingreso

Diseiio adaptado por: Daniel McBride Gonzélez
Fuentes: Business Model Foundry AG; Miguel Burriel y Ash Mayuna (Lean Canvas)







